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Pozicija: Vodeći specijalista za rad sa poljoprivrednim gazdinstvima u Bečeju i Subotici
Direkcija: Poslovanje sa stanovništvom i malim privrednim društvima

Uvereni smo da samo zajedno sa našim zaposlenima možemo da otključamo naš potencijal.
Fokusirani smo na kreiranju rešenja koja su prilagođena individualnim potrebama klijenata kako bismo ostvarili željene rezultate.

Postani deo našeg tima i otključaj svoj potencijal na mestu na kom ostvarujemo bliskost sa našim klijentima, razumevajući svakodnevnicu i izazove sa kojima se suočavaju 
pojedinci, porodice i kompanije. 

Obrazovanje i talenti

PRIJAVI SE

• Visoko ili više obrazovanje ekonomskog, finansijskog ili sličnog smera
• Poznavanje engleskog jezika
• Prodajni pristup i veštine
• Izražene analitičke veštine
• Odlične komunikacione veštine
• Istinski timski igrač

Šta mi nudimo?

Mi smo banka koja je usmerena ka nalaženju najboljih rešenja, zato što nam je suština važnija od forme, a otvorena komunikacija ima prednost nad hijerarhijom.
Najlepši pokloni se ne mogu upakovati, i baš zato želimo da naši zaposleni provedu svoj rođendan sa porodicom van kancelarije, kao i da budu uz svoje školarce prvake, za 
srećan početak novog poglavlja. Podstičemo balans, različitosti i zdrav način života, i važno nam je da brinemo o našim ljudima, stoga svi naši zaposleni imaju obezbeđeno 
privatno zdravstveno osiguranje.

Opis posla i odgovornosti

• Uspostavljanje aktivnih poslovnih odnosa, vođenje portfolija (računa klijenata poljoprivrednih proizvođača) u cilju ostvarivanja ličnih ciljeva prodaje
• Maksimiziranje prihoda i volumena portfolija
• Odgovornost za ispunjenje prodajnih ciljeva (MBO)
• Minimiziranje rizika portfolija 
• Kontaktiranje klijenata iz portfolija koji kasne u plaćanju svojih obaveza prema Banci
• Osiguravanje dugoročnog zadovoljstva klijenata Banke kroz visok kvalitet usluge
• Sticanje novih klijenata poljoprivrednih proizvođača
• Savetovanje klijenata i prodaja Bankarskih proizvoda koristeći raspoložive potencijale prodaje 
• Akvizicija fizičkih lica zaposlenih kod svojih klijenata u cilju maksimiziranja rezulata ekspozitura, sa posebnim fokusom na depozite 
• Prikupljanje dokumentacije, kvalitativnih i kvantitativnih informacija neophodnih za obradu kreditnog zahteva i kvalitetnu procenu rizika 

poljoprivrednim gazdinstvima
• Aktivno učešće u kampanjama prodaje i unakrsnoj prodaji proizvoda namenjenih poljoprivrednim gazdinstvima
• Pružanje podrške u servisiranju klijenata koji se nalaze u portfoliju drugih (Stručnih) saradnika za rad sa poljoprivrednicima u slučaju da je isti odsutan
• Poslovno i ozbiljno predstavljanje Banke
• U potpunosti osposobljen i samostalan u radu, samostalno sprovodi sve aktivnosti od početka do kraja
• Iznosi predloge vezano za razna poboljšanja.
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